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	Training	Zur Übersicht
	Führung	Licence to Lead
	Professionelles Führen
	Agile Leadership Training
	→ Alle Führungstrainings


	Vertrieb	Verkaufstraining B2B – Licence to Sell 
	Key Account Management
	Service Excellence
	→ Alle Vertriebstrainings


	Transformation	Produktiv trotz Komplexität
	Agile Transformation managen
	Agile Basics
	→ Alle Transformationtrainings


	Kommunikation	Selbstführung und Selbstmanagement
	Konfliktmanagement
	Wirksames Präsentieren für Fach- und Führungskräfte
	→ Alle Kommunikationstrainings




Nichts Passendes dabei?
Wir erstellen gerne ein passgenaues Training für Ihre Bedürfnisse. Sprechen Sie uns einfach an.
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Karen-Luciana FischerFront Office, Tel.: +49 221 485 38 38
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	Transformation	Agile Basics
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	Produktiv trotz Komplexität
	→  alle digitalen Trainings


	Kommunikation	Selbstführung und Selbstmanagement




Nichts Passendes dabei?
Wir erstellen gerne ein passgenaues Training für Ihre Bedürfnisse. Sprechen Sie uns einfach an.
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Karen-Luciana FischerFront Office, Tel.: +49 221 485 38 38
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	Individuelles Coaching


Nichts Passendes dabei?
Wir erstellen gerne ein passgenaues Training für Ihre Bedürfnisse. Sprechen Sie uns einfach an.
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Nichts Passendes dabei?
Wir erstellen gerne ein passgenaues Training für Ihre Bedürfnisse. Sprechen Sie uns einfach an.
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PROAKTIV Trainingsprogramm 2024


Im neuen Format und Design

Jetzt kostenfrei herunterladen
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Leading Change Today


Gehen Sie in Führung und entdecken Sie praxisrelevantes Blended Learning in Führung, Vertrieb und Kommunikation.

FührungVertriebKommunikation
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Begeisterte Teilnehmer*innen


"Das Training hat meinen Erwartungen & persönlichen Wünschen voll entsprochen. Es war authentisch, lebendig, aktiv fordernd und hochwertig!"
Katrin Westmann


Zu den Kundenstimmen










Aktuelle Themen



Führung, Unternehmen[image: Proaktiv Magazin Elearningaward2024]



19.02.2024    eLearning Award 2024    Fit für den Führungsalltag
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    PROAKTIV Trainingsprogramm 2024    Mit Training & Coaching Wandel gestalten
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    Die PROAKTIV Trainings Checklist 2023    Finden Sie Ihren passenden Trainingspartner



INFOS ANFORDERN


Demnächst startende Trainings, Schulungen oder Seminare



Start11.04.2024
Stuttgart
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start11.04.2024
Köln
[image: Vertriebstraining Licence To Sell]Vertrieb    Verkaufstraining B2B – Licence to Sell    Legen Sie den Grundstein für Ihren verkäuferischen Erfolg. Als Online-, Blended- & Präsenz-Format.
Details

Start16.04.2024
Hamburg
[image: Vertriebstraining Key Account Management]Vertrieb    Key Account Management    Bauen Sie Potenziale Ihrer Schlüsselkunden weiter aus.
Details

Start18.04.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start23.04.2024
Hamburg
[image: Vertriebstraining Licence To Sell]Vertrieb    Verkaufstraining B2B – Licence to Sell    Legen Sie den Grundstein für Ihren verkäuferischen Erfolg. Als Online-, Blended- & Präsenz-Format.
Details

Start14.05.2024
Nuernberg/Moevenpick
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start16.05.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start16.05.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start23.05.2024
Frankfurt
[image: Proaktiv Training Rhetorik Praesentation Removebg Preview]Kommunikation    Wirksames Präsentieren für Fach- und Führungskräfte    Damit Sie sicher auftreten und Ihr Publikum überzeugen
Details

Start28.05.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start28.05.2024
Hamburg
[image: 22 Proaktiv]Führung    Situativ Führen mit LIFO    Entwickeln Sie Ihren flexiblen Führungsstil.
Details

Start30.05.2024
Hamburg
[image: Fuerhungstraining Laterales Fuehren]Führung    Laterales Führen    Auch ohne Führungskraft: Wie Sie führen, wenn Sie keine Führungsposition innehaben (Matrix-Struktur)
Details

Start04.06.2024
München-Unterhaching
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start04.06.2024
Offenbach am Main
[image: Vertriebstraining Licence To Sell]Vertrieb    Verkaufstraining B2B – Licence to Sell    Legen Sie den Grundstein für Ihren verkäuferischen Erfolg. Als Online-, Blended- & Präsenz-Format.
Details

Start11.06.2024
München-Unterhaching
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start12.06.2024
Zürich
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start18.06.2024
Frankfurt-Offenbach
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start20.06.2024
Köln
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start25.06.2024
Essen
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start27.06.2024
Frankfurt-Offenbach
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start30.07.2024
München-Unterhaching
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start21.08.2024
Leipzig
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start03.09.2024
Frankfurt-Offenbach
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start03.09.2024
Berlin
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start10.09.2024
Köln
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start11.09.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start11.09.2024
Köln
[image: Coaching]Vertrieb    Service Excellence    Begeistern Sie Ihre Kunden mit einem professionellen Servicestil.
Details

Start11.09.2024
München-Unterhaching
[image: 22 Proaktiv]Führung    Situativ Führen mit LIFO    Entwickeln Sie Ihren flexiblen Führungsstil.
Details

Start12.09.2024
Online
[image: Fuehrungstraining  Agile Leadership]Führung    Agile Leadership Training    Steigern Sie mit agiler Führung die Leistungsfähigkeit in Ihrem Team. Als Präsenz- & Online-Training.
Details

Start17.09.2024
Stuttgart
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start17.09.2024
Kassel
[image: Kommunikationstraining Zeit Und Selbstmanagement]Transformation    Selbstbestimmt zum Erfolg: Selbstführung & Selbstmanagement    Entwickeln Sie eine Haltung der inneren Stärke und Resilienz
Details

Start18.09.2024
München-Unterhaching
[image: Fuerhungstraining Laterales Fuehren]Führung    Laterales Führen    Auch ohne Führungskraft: Wie Sie führen, wenn Sie keine Führungsposition innehaben (Matrix-Struktur)
Details

Start19.09.2024
München-Unterhaching
[image: Vertriebstraining Licence To Sell]Vertrieb    Verkaufstraining B2B – Licence to Sell    Legen Sie den Grundstein für Ihren verkäuferischen Erfolg. Als Online-, Blended- & Präsenz-Format.
Details

Start24.09.2024
Köln/Bonn-Niederkassel
[image: Kommunikationstraining Konfliktmanagement]Führung    Souverän in schwierigen Führungssituationen (Refresher)    Üben Sie intensiv Ihre konkreten Praxisfälle
Details

Start08.10.2024
Köln
[image: Vertriebstraining Licence To Sell]Vertrieb    Verkaufstraining B2B – Licence to Sell    Legen Sie den Grundstein für Ihren verkäuferischen Erfolg. Als Online-, Blended- & Präsenz-Format.
Details

Start09.10.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start10.10.2024
Düsseldorf
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start13.10.2024
Köln/Bonn-Niederkassel
[image: 22 Proaktiv]Führung    Situativ Führen mit LIFO    Entwickeln Sie Ihren flexiblen Führungsstil.
Details

Start15.10.2024
Hamburg
[image: Vertriebstraining Licence To Sell]Vertrieb    Verkaufstraining B2B – Licence to Sell    Legen Sie den Grundstein für Ihren verkäuferischen Erfolg. Als Online-, Blended- & Präsenz-Format.
Details

Start16.10.2024
Köln/Bonn-Niederkassel
[image: Fuerhungstraining Laterales Fuehren]Führung    Laterales Führen    Auch ohne Führungskraft: Wie Sie führen, wenn Sie keine Führungsposition innehaben (Matrix-Struktur)
Details

Start17.10.2024
Köln/Bonn-Niederkassel
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

Start29.10.2024
Köln/Bonn-Niederkassel
[image: Vertriebstraining Key Account Management]Vertrieb    Key Account Management    Bauen Sie Potenziale Ihrer Schlüsselkunden weiter aus.
Details

Start04.11.2024
München-Unterhaching
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start12.11.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Licence To Lead]Führung    Licence to Lead    Auch für geborene Führungskräfte gilt: Richtig führen will gelernt sein.
Details

Start14.11.2024
Hamburg
[image: Fuehrungstraining Fuehrungstraining]Führung    Professionelles Führen    Setzen Sie Führungsinstrumente ziel- und mitarbeiterorientiert ein
Details

MEHR ANZEIGEN



Darum PROAKTIV



Individuell

Maßgeschneiderte Inhalte und Formate in Blended und Präsenz-Training mit individuellem Coaching für Ihren Erfolg

Wirksam


Nachweisbare, nachhaltige Verhaltensänderung durch persönliches Coaching und 
Praxistraining on the Job


Begeisternd

Interaktive und modernste Trainings und Coachings – verschiedene Formate je nach Interesse, Lernprofil und Verfügbarkeit

Mehr über unsere Methoden
98%
Weiterempfehlungsrate





KundenstimmenBei dem Licence to Lead werden praktische Führungs-Tools intensiv und vor allem praxisnah  geschult. Ich kann mit gutem Gewissen sagen, dass ich die gewonnen Erkenntnisse tagtäglich umsetze und für mich verfeinere. Des Weiteren werde ich sicher noch sehr lange von den vermittelten Führungswerkzeugen aus diesem professionellen Schulungsprogramm zehren können.

KundenstimmenMit Licence to Sell konnte ich meinen persönlichen Verkaufsstil erkennen (durch LIFO) und anwenden. Die virtuellen Einzelcoachings konnte ich flexibel in meinen Berufsalltag unterbringen. Ebenso kann ich bestimmte Situationen nun besser einschätzen und ich habe ein besseres Verständnis für den Kunden, der zum Beispiel ein anderes Stärkenprofil hat. Die Erfolge waren schon nach den ersten Tagen sichtbar.

KundenstimmenSeit 2015 nehme ich an offenen Führungstrainings bei der PROAKTIV Akademie teil. Seitdem habe ich schon neun erfolgreiche Trainings abgeschlossen. Von dem Training "Agile Leadership" habe ich besonders profitiert, da die Struktur der Online-Module sehr gut aufgebaut ist. Es hat mir Spaß gebracht, die Module online zu bearbeiten. Die Videos "Personalgespräche" und das regelmäßige Online-Coaching bereicherten das Training. Ich kann es sehr empfehlen.


[image: Proaktiv  Kundenstimmen Nicolai Czogiel]


Nicolai CzogielLeiter Vertrieb Gewerbe/Industrie NordWestfalen AG, Münster


[image: Proaktiv Kundenstimmen Philippe Tiedemann]


Philippe TiedemannManager Regional SalesConcardis, Eschborn


[image: P Said Fielmann]


Peter SaidTeamleiterFielmann AG









Lernen Sie unsere vielfältigen Kunden kennen
Ausgewählte Referenzen
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[image: Ueber Uns Kunden Logo Etrustedshops]
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[image: Ueber Uns Kunden Logo Deutsche Messe]








Welche Fragen haben Sie?Jetzt Kontakt aufnehmen:
[image: Foto Karen Homepage]


Karen-Luciana FischerFront Office, Tel.: +49 221 485 38 38

	
	




Direktkontaktteam@proaktiv-management.de
Tel.: +49 221 / 4 85 38 38

PROAKTIV Akademie
Waidmarkt 11
50676 Köln


TrainingsübersichtFührungVertriebKommunikationFormate
Über UnsStandorteTrainer & CoachesJobangeboteMagazinNewsletter
GlobalPROAKTIV Management Asia Ltd.
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